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Для эффективного управления финансами организации необходимо систематически проводить финансовый анализ. Анализ финансовых результатов позволяет выявить возможности улучшения финансового положения и по результатам расчётов принять экономически обоснованные решения. Он необходим не только для собственников компании, но и их партнеров, государственных и налоговых органов.
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Financial results analysis of LLC «Verona» and directions of their improvement

For effective management of finance of the organization it is necessary to carry out a financial analysis systematically. The analysis of financial performance allows to reveal economically reasoned decisions. It is necessary not only for owners of the company, but also their partners, the state and tax authorities.
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Для успешного управления любой компанией необходимо знать как она функционирует в данный момент, улучшилось ли её финансовое состояние по сравнению с предыдущим годом или ухудшилось, и что этому способствовало. Для каждого владельца компании главным показателем эффективности его деятельности является прибыль. Чем выше показатель прибыли, тем эффективнее работает компания.
Актуальность данной темы связана прежде всего с тем, что потребность в финансовом анализе фирмы существуют всегда, независимо от вида экономических отношений, складывающихся в обществе, но акценты, делающиеся в его процессе, различны, они зависят от социально-экономических условий. Без анализа финансовых результатов, нельзя добиться эффективного управления финансами, вовремя выявить проблемы, возникшие в компании и принять нужные управленческие решения для их устранения. 
Цель исследования – провести анализ финансовых результатов деятельности компании, на основе полученных данных выявить существующие на данный момент проблемы и разработать мероприятия по улучшению финансового положения. 
Для достижения поставленной цели решаются следующие задачи:
- разработать теоретические основы анализа финансовых результатов предприятия;
- провести анализ финансовых результатов ООО «Верона»; 
- разработать мероприятия по улучшению финансового положения компании ООО «Верона». 
Объект исследования - ООО «Верона». Основным видом деятельности компании является обработка отходов и лома черных металлов.
Предмет исследования – финансовые результаты организации.
В работе были использованы следующие методы экономического исследования: статистико-экономический, математический, монографический, расчетно-конструктивный, балансовый метод и другие. 
Информационной базой является финансовая отчетность предприятия, бухгалтерская отчетность, статистическая отчетность, оперативная отчетность, выборочные учетные данные.
Финансовый результат деятельности предприятий характеризуется показателями прибыли (убытка). Известно, что без получения прибыли предприятие не может развиваться в рыночной экономике, за исключением организаций, финансируемых за счёт государства или других источников [1]. 
Прибыль — это особый систематически воспроизводимый ресурс коммерческой организации, конечная цель развития бизнеса. Сущность рассматриваемой экономической категории заключается в том, что необходимый уровень прибыли — это:
1 основной внутренний источник текущего и долгосрочного развития организации;
2 главный источник возрастания рыночной стоимости организации;
3 индикатор кредитоспособности организации;
4 главный интерес собственника, поскольку он обеспечивает возможность возрастания капитала и бизнеса;
5 индикатор конкурентоспособности организации при наличии стабильного и устойчивого уровня прибыли;
6 гарант выполнения организацией своих обязательств перед государством, источник удовлетворения социальных потребностей общества [2].
Поддержание необходимого уровня прибыльности - объективная закономерность нормального функционирования организации в рыночной экономике. Систематический недостаток прибыли и ее неудовлетворительная динамика свидетельствуют о неэффективности и рискованности бизнеса — одна из главных внутренних причин банкротства [3].
На деятельность организации влияют такие виды прибыли как: валовая прибыль (коммерческие и управленческие расходы), прибыль от продаж, прибыль до налогообложения и чистая прибыль. 
В начале анализа финансовых результатов был проведен анализ прибыли на основе отчета о финансовых результатах за 2016 год, результаты которого обобщены в таблице 1.
Таблица 1 
Анализ финансовых результатов ООО «Верона» за 2015-2016 годы
                            В тысячах рублей
	Показатель
	2015
	2016

	Изменение 2016/2015

	
	
	
	Абс.откл
	Относит.
откл.,%

	Выручка
	42109
	108219
	66110
	257,0

	Себестоимость
	36600
	97200
	60600
	265,6

	Коммерческие расходы
	2880
	5721
	2841
	198,6

	Управленческие расходы
	2485
	4970
	2485
	200,0

	Прибыль от продаж
	144
	328
	184
	227,8


По данным таблицы 1 видно, что выручка в 2016 году в сравнении с 2015 годом возросла на 66110 тысяч рублей или в 2,5 раза, при этом себестоимость продаж возросла в 2,6 раза. Превышение темпов роста себестоимости над темпами роста выручки отрицательно повлиял на прибыль от продаж. 
Коммерческие расходы возросли на 2841 тысяч рублей или в 1,9 раза, а управленческие расходы увеличились в 2 раза, соответственно прибыль от продаж увеличилась лишь на 184 тысячи рублей или в 2,2 раза.
Проведем анализ прибыли от продаж товаров и факторов на нее влияющих, учитывая, что на изменение прибыли от продаж оказывают влияние следующие факторы:
1 изменение отпускных цен на продукцию предприятия;
2 изменение себестоимости реализованной продукции;
3 изменение физического объема реализованной продукции;
4 изменение структуры реализованной продукции.
Для установления влияния этих факторов необходимо пересчитать выручку от реализации отчетного периода по ценам базисного периода и себестоимости фактического объема реализации и по себестоимости базисного периода. 
Расчет влияния данных факторов на сумму прибыли общества выполним способом ценных подстановок, используя данные таблицы 2.
Таблица 2
Исходные данные для факторного анализа прибыли от продаж 
ООО «Верона» за 2016 год
В тысячах рублей
	Показатели
	2015 
	Факт, пересчитанный в ценах 2015 
	2016 

	Выручка от продаж
	42109
	107763
	108219

	Полная себестоимость с учетом коммерческих и управленческих расходов
	41965
	106632
	107891

	Прибыль от продаж
	144
	1131
	328


Прибыль от продаж является важнейшим показателем основной деятельности предприятия. Для определения факторов, оказавших наибольшее влияние на показатель прибыли от продаж, рассчитаем влияние каждого фактора (таблица 3). 
Объем прибыли от продаж в течение 2016 года увеличился на 184 тысяч рублей, в том числе за счет роста объемов продаж на 225 тысяч рублей, изменения структуры реализованных товаров на 762 тысяч рублей и изменения цен на 456 тысяч рублей. Изменение себестоимости в 2016 году способствовало уменьшению прибыли от продажи на 1259 тысяч рублей. 
Таким образом, резервом роста прибыли от продаж является снижение себестоимости, в связи с чем на предприятии необходимо внедрить контроль по управлению затратами. Но следует отметить, что, что уменьшение себестоимости имеет свой предел, после которого оно невозможно без снижения качества товаров.
Таблица 3 
Расчет влияния факторов на изменение прибыли от продаж
ООО «Верона» за 2016 год
В тысячах рублей
	Показатели

	Порядок расчета
	Сумма

	Изменение объема продаж 
	144 х (107763 /42109) -144
	+225

	Изменение структуры реализованных товаров
	1131-(144х107763 /42109)
	+762

	Изменение общей себестоимости 
	106632-107891
	-1259

	Изменение отпускных цен на товары
	108219-107763
	+456

	Итого
	225+762-1259+456
	+184


То же относится к управленческим и коммерческим расходам, которые невозможно свести к нулю, поскольку без них организация нормально функционировать не сможет, и продукция не будет реализовываться.
Далее проведем анализ прочих доходов и расходов (таблица 4).
Таблица 4
Динамика и структура прибыли от прочих доходов и расходов
ООО «Верона» за 2015-2016 годы
В тысячах рублей
	Составляющие прибыли
	2015
	2016
	Абсолютное отклонение
	Темп роста, %

	Прочие доходы всего, в т.ч.
	3197
	10194
	6997
	318,9

	- продажа материалов
	2897
	9694
	6797
	334,6

	- проценты по предоставленным займам
	300
	500
	200
	166,7

	Прочие расходы всего, в т.ч.
	4197
	8590
	4393
	204,7

	- услуги банка
	197
	590
	393
	299,5

	- штрафные санкции
	4000
	8000
	4000
	200,0

	Результат от прочей деятельности
	-1000
	1604
	2604
	-160,4


По данным таблицы4 видно, что результатом прочей деятельности в 2015 году годах является убыток в сумме 1000 тысяч рублей, в результате превышения прочих расходов над прочими доходами. В 2016 году обществом приняты меры по увеличению прочих доходов, за счет увеличения продажи остатков материалов на 6797 тысяч рублей и получения процентов по предоставленным займам на 200 тысяч рублей. 
Однако на снижение прибыли от прочей деятельности в 2016 году повлиял рост стоимости услуг банка и рост штрафных санкций в 2 раза. В связи с чем на предприятии необходимо повысить исполнительскую дисциплину, с целью снижения штрафных санкций в связи с несвоевременной оплатой услуг подрядчикам, несвоевременным перечислением налогов в бюджет и внебюджетные фонды.
Далее проведем анализ прибыли до налогообложения и чистой прибыли (таблица 5).
По данным таблицы 5 видно, что прибыль до налогообложения в 2016 году в сравнении с 2015 годом возросла на 1076 тысяч рублей за счет следующих факторов:
- прибыль от продаж: 328 / 1932 х 100 = 17%
- прочие доходы 10194/1932 х 100 = 528%
- прочие расходы 8590/1932 х 100= –445%
- баланс факторов: 17 + 528 – 445 = 100%
Таким образом, положительное влияние на формирование прибыли до налогообложения в 2016 году оказали прочие доходы и прибыль от продаж, под влиянием которых прибыль до налогообложения увеличилась в 5,2 раза и на 17% соответственно. Рост прочих расходов вызвал снижение прибыли до налогообложения в 4,4 раза.
Таблица 5
Анализ прибыли до налогообложения ООО «Верона» за 2015-2016 годы
В тысячах рублей
	Показатель
	2015
	2016
	Влияние на прибыль до налогообложения

	Прибыль от продаж
	144
	328
	184

	Проценты к получению 
	
	
	0

	Проценты к уплате
	
	
	0

	Прочие доходы
	3197
	10194
	6997

	Прочие расходы
	4197
	8590
	4393

	Итого прибыль до налогообложения 
	856
	1932
	1076

	Налог на прибыль
	171
	386
	215

	Чистая прибыль
	685
	1546
	861


За 2015 год общество перечислило в бюджет налога на прибыль в сумме 171 тысяча рублей, а за 2016 год – 386 тысяч рублей. Чистая прибыль после уплаты налогов составила 685 тысяч руб. за 2015 год и 1546 тысяч рублей за 2016 год., что в 2 раза больше 2015 года. 
Нераспределенная прибыль на конец 2016 года составляет 1546 тысяч рублей, что нашло отражение в бухгалтерском балансе, в котором по состоянию на 31.12.2016 года по строке «Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) отражена нераспределенная прибыль в сумме 1546 тысяч рублей. 
Маркетинговые исследования и планирование прибыли в ООО «Верона» прогнозируют увеличение поступления выручки от продаж в 2017 году, что должно положительно отразиться и на объеме чистой прибыли. Поэтому, руководство общества на 2017 год установило следующие пропорции распределения чистой прибыли:
-	на материальное поощрение – 60% или 928 тысяч рублей;
-	выплата дивидендов – 20% или 309 тысяч рублей;
-	резервный капитал – 20% или 309 тысяч рублей.
Таким образом, руководство предприятия в дальнейшем планирует ежегодно наращивать производственные мощности: расширять ассортимент товарной продукции, увеличивать долю рынка и объемы реализуемых товаров, тем самым принято решение об установлении нормативов распределения чистой прибыли на 2017 год.
Также экономическая эффективность работы организации характеризуется относительными показателями рентабельности, или прибыльности (доходности) организации.
 Показатели рентабельности позволяют оценить, какую прибыль имеет субъект хозяйствования с каждого рубля средств, вложенных в активы. Показатели рентабельности более полно, чем прибыль, отражает конечные результаты хозяйствования, потому что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использованными ресурсами [4].
При анализе финансовых результатов деятельности предприятия наиболее часто используются показатели рентабельность активов, рентабельность собственного капитала и рентабельность деятельности (таблица 6). 
Увеличение показателя рентабельности совокупных активов свидетельствует об увеличении эффективности деятельности предприятия в создании прибыли с помощью активов. Главным образом, это связано с увеличение чистой прибыли компании.
Также по таблице 6 можно увидеть, что происходит увеличение показателей рентабельности чистых активов и рентабельности деятельности, это является положительной тенденцией для ООО «Верона». Размер прибыли, приходящийся на размер собственного капитала, увеличивается. Произошло уменьшение показателей рентабельности оборотных активов. Это означает, что оборотные средства используются недостаточно эффективно. 

Таблица 6
Показатели рентабельности ООО «Верона»
В тысячах рублей
	Показатели
	2015
	2016
	Абсолютное отклонение
	Темп роста, %

	Рентабельность совокупных активов
	1,4
	3,08
	1,68
	120

	Рентабельность оборотных активов
	4,3
	1,84
	-2,46
	-57,2

	Рентабельность чистых активов
	76,1
	157,7
	81,6
	-107,2

	Рентабельность собственного капитала
	100,7
	99,4
	-1,3
	-1,29

	Рентабельность деятельности
	1,7
	3,86
	2,16
	127


Снижение рентабельности собственного капитала говорит о том, новые инвестиции в предприятие обеспечивают меньшую прибыль на собственный капитал, чем предыдущие инвестиции.
В данной статье были проанализированы финансовые результаты деятельности ООО «Верона». В ходе анализа были выявлены следующие проблемы: нерациональное распределение затрат на предприятии, что приводит к снижению прибыли от продаж, а также неправильное управление оборотными средствами и поступающими инвестициями.
Для решения данных проблем необходимо:
1 внедрить контроль по управлению затратами;
2 наладить корпоративное управление;
3 снизить себестоимость;
4 осуществлять продажу на более выгодных рынках сбыта;
5 повысить качество товаров.
Разумное, сбалансированное сочетание всех этих направлений может привести к существенному повышению прибыли и рентабельности ООО «Верона», а также поспособствует увеличению конкурентоспособности компании на рынке. 
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